2 38 ani

d" Masculin
© Chisinau

TOP Competente
e Administrarea Vanzarilor - 2
ani

e Administrarea Afacerilor - 1
an

e Administrarea sectiei
regionale - 1 an

¢ Administratia publica - 9 luni

Preferinte

¢ Full-time

Limbi
e Romana - Fluent

e Rusa - Comunicare
¢ Engleza - Comunicare

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

RAB®TA

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.rabota.md/ro/prices/cv

Manager, Marketer

Experienta profesionala

Primar interimar - PRIMARIA COMUNEI BOLDURESTI
- Bolduresti
lunie 2024 - Februarie 2025 - 9 luni

indeplinirea atributiilor de primar;

» Coordonarea si finalizarea a trei proiecte importante in suma
totala

de peste 21 milioane de lei;

* Initierea altor trei proiecte in suma totala de peste 12 milioane
de lei

(proiecte in desfasurare);

« Incheierea de contracte, conlucrarea eficienta cu partenerii;
» Restabilirea ordinii Tn institutie ca urmare a lipsei primarului
localitatii pe un termen de aproximativ de trei luni;

» Coordonarea si gestionarea eficienta a bugetului primariei cu
rezultate excelente;

* Modificarea si completarea proiectului de alimentare cu apa
prin

includerea a peste 50 de locuinte neincluse in proiectul initial;
* Restabilirea iluminatului stradal, reparatii la casa de cultura si
gradinita, reparatia a doua strazi in varianta alba,

* Initierea proiectului privind parcul fotovoltaic si alte realizari
pentru comunitate.

Granna,

Competente: Administratia publica

Manager - AYG SOLUTIONS AB - Suedia
Septembrie 2021 - August 2023 - 2 ani

e Administrarea si controlul proceselor de munca;

* Repartizarea muncitorilor pentru diferite lucrari de constructie;
* Planificarea si verificarea programul de lucru si verificarea
reperelor de timp stabilite;

e Luarea din timp a masurilor pentru recuperarea intirzierilor;

e Asigurarea aprovizionarii cu materiale, verificarea executarii
acestora din punct de vedere calitativ si cantitativ;

* Luarea deciziilor in cazurile de urgenta sau situatiilor
neprevazute
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si intreprinderea de masuri in rezolvarea problemelor;

» Cautarea contactarea de noi parteneri, initierea si derularea
negocierilor cu acestia.

» Coordonarea relatiilor cu contractorii din constructii si
subcontractorii acestora;

« intilnirea cu contractorii si sub-contractorii pentru discutii
privind

cursul lucrarilor de constructie si orice schimbari solicitate;

* Decizii referitor la achizitionarea sau inchirierea masinilor si a
altor

echipamente;

* Tinerea registrelor de obiecte si lucrari, registrului de personal
Si

alte registre;

Competente: Administrarea Afacerilor

Sef de sectie - KAUFLAND SRL, MOLDOVA - Chisinau
August 2018 - August 2020 - 2 ani 1 luna

* Planificare, organizare si controlul activitatilor departamentului
in

raport cu cerintele magazinului;

e Analiza comportamentului consumatorului, estimarea corecta a
volumului de vanzare si ajustarea corecta a comenzilor;

* Elaborarea si modificarea planului de plasare a marfii
elaborarea si

indeplinirea strategiilor de merchandising;
* Depozitarea, manipularea si transportarea marfurilor conform
specificatiilor tehnice ale fiecarui articol;

* Asigurarea respectarii lantului frigorific si gestionarea
stocurilor;

* Crearea si indeplinirea planurilor de plasare a promotiilor si
asigurarea derularii corespunzatoare a acestora;

* Planificarea personalului din subordine;

* Asigurarea dialogului cu furnizorii si mentinerea colaborarii
eficiente cu acestia;

* Crearea comenzilor catre furnizori si asigurarea eficientei
fluxului

de marfuri.

Competente: Administrarea Vanzarilor

Administrator - FINTEHINFORM SRL - Nisporeni
Aprilie 2015 - Februarie 2017 - 1 an 11 luni

Administrarea sectiei regionale pe intreg raionul Nisporeni
pentru

asigurarea prestarii serviciilor de IT, software si consultatii
privind

executarea operatiunilor financiare oferite institutiilor publice din
raion;

Pagina 2 din 3



* Analiza pietei si identificarea noilor clienti si a noilor segmente
de

piata;
« indeplinirea obiectivelor referitor la cresterea numarului de
contracte noi cu clientii;

* Sustinerea seminariilor si conferintelor pentru institutiile
publice

din r-nul Nisporeni privind executare corecta a serviciilor oferite
de

companie;

Competente: Administrarea sectiei regionale

Domeniul dorit

¢ Management

Studii: Superioare

Univesitatea de Stat din Moldova
Absolvit in: 2014

Facultatea: Stiinte Economice
Specialitatea: Marketing si Logistica
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